
06 11 80 37 26

sandie.picolo@gmail.com

30220, Saint-Laurent-D’Aigouze

Responsable de magasin - 
30 ans d’expérience dans le nautisme

PROFIL
Professionnelle aguerrie du secteur
nautique depuis 30 ans, j'allie une
solide maîtrise de la gestion de
magasin, du management d'équipe et
de la relation client pour optimiser la
performance commerciale et la
satisfaction client.

CONTACT

EXPÉRIENCE PROFESSIONNELLE  
1995 - 1999 : station du port de la grande motte

 - Accueil des plaisanciers
 - Gestion de la caisse 
 - Gestion de I ‘approvisionnement des cuves
 - Vente d'article de plage et de pêche

Sandie
Picolo

2000 - 2012: Formatrice bateau école EDM 

  - Formatrice pour les permis côtiers, fluviaux et le CRR

 - Gestions des achats du chantier pour une équipe de 10 ouvriers
qualifiés 
 - Prise en charge d'une partie des ventes des navires car le magasin
faisait également office de point d'accueil pour les clients du chantier.
 - Montage de dossiers financiers avec prise en charge de la fiscalité
propre au secteur nautique.

Permis B
Permis côtier et fluvial
Licence VHF

1999 - 2016 : Responsable d'un magasin d'accastillage à
La Grande Motte - Ship shop

 - Surface de vente de 550 mt. 
 - Gérante salariée de 2007 à 2016.
 - Gestion d'une équipe de 3 personnes pour la partie magasin : 1
secrétaire comptable et 2 vendeurs.
- Accueil clientèle, et suivi complet du client (de la commande au SAV) 
- Gestion de la caisse/ Remises Banques
- Organisation des Rayons 
- Gestion des stocks et des commandes
- Responsable des relations clients / Fournisseurs
- Préparation de la comptabilité ( fg,ha,vt.rapprochement bancaire...)

2003 - 2011: Le magasin était également de centrale d'achat pour le
chantier naval NAVIMOTORS:

2017-2020 : Responsable de magasin et atelier AD, La Grande Motte,
groupe chemins d’océans 

-Gestion d’une équipe de 3 personnes ainsi que d’un point de vente à Sète 

2021 - Maintenant : Magasin USHIP Sunmarine, Le Grau Du Roi.

- Accueil, conseil et vente auprès de la clientèle.
-Gestion de la relation client pour les activités du chantier naval.
-Élaboration des devis et facturation.
-Gestion des commandes fournisseurs et approvisionnement du magasin.
-Préparation et suivi des pièces destinées aux chantiers.
-Organisation et gestion du planning de l'atelier.
-Coordination entre les clients, l'atelier et les fournisseurs.
-Suivi administratif et commercial des dossiers clients.

COMPÉTENCES
GESTION
·Gestion Administrative courante
·Gestion des relations avec les tiers
(banques, assurances, organismes
sociaux, fisc,…)
·Gestion Comptable, Gestion de
Trésorerie
·Gestion du planning atelier

VENTES
·Gestion d’équipe, vente, gestions des
stocks et commande, relation
fournisseur, achat, négociation,
conseil.

TECHNIQUES
·Maîtrise des outils bureautiques et
autres logiciels métiers (MAGAD, CIEL
Compta, ciel gestion et ciel paie ,ebp
point de vente..)
·Word, excel , maitrise complète des
outils internet
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